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SONICVIEW

Milioner w 4 lata —
moze nawet w 3!
SonicView, USA

Jesli udaje ci sie sprzedac wiecej odbiornikow
satelitarnych w pierwszym roku biznesu niz kiedykolwiek
marzytes, to nie powinno by¢ problemu aby zostacé
milionerem w cztery lata, a kto wie, moze nawet w trzy
lata! SonicView umiejscowiony w Kalifornii, zatozony
zostat w koricu roku 2006. Bobby Sanz przejat jq na
wtasnos¢ latem 2007, a od tego czasu sprzedaz wzrosta
dramatycznie. To historia wielkiego sukcesu, jakg Tony
Lively, Sales Manager SonicView musiat nam opowiedzie¢
szczegotowo.
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SonicView ciagle jeszcze znajduje
sie w tym industrialnym parku. Firm
wynajmuje dwie jednostki. ,,Ale juz
za kilka miesigecy przeprowadzimy
sie do naszego wtasnego budynku,”
mowi Steve Falvey, CFO SonicView,
»Tutejsze magazyny sa zbyt mate jak
na nasza rosnaca szybko sprzedaz.”
|

Latem 2007 Bobby Sanz kupit startu-

3 jaca firme SonicView. Tak zaczyna sie

cata historia. Tony wyjasnia, ,SonicView
byta poczatkujaca firma satelitarng
podejmujacq walke z duzymi graczami
na rynku amerykanskim. Firma rozpo-
czeta z zaledwie trzema pracownikami.
Na poczatku skala dziatalnosci byta
mata. Majac znakomity odbiornik znajo-
mos$¢ rynku potnocnoamerykanskiego,
Bobby wykupit wytacznosé¢ dystrybucji
odbiornikow koreanskiego producenta
na Ameryke i reszte Swiata.”

Aby rozwing¢ swojg firme Bobby
zebrat razem zespo6t pierwszorzed-
nych profesjonalistow. Steve Falvey,
ktory pracowat jako wiceprezes duzego
amerykanskiego banku, pojawit sie na
poktadzie. Po przejsciu na emeryture,
zaczat jako CFO SonicView i do dzi$ zaj-
muje sie codziennymi sprawami opera-
cyjnymi. Decyzja aby dotaczy¢ sie do
SonicView nie byta trudna: Bobby Sanz
to jego syn.




SONICVIEW

Doswiadczenie Steve’a jako menadzera
w bankowosci otworzyto przed SonicView
finansowe drzwi. Pozwolito im to rozpo-
cza¢ biznes w wielkim stylu.

W 2008, sprzedaz SonicView podwo-
ita sie od momentu kiedy Bobby przejat
biznes. Przewidywania na 2009 przekra-
czajq to, co byto pierwotnie zaktadane.

Skad bierze sie taki optymizm? ,Rynek
FTA w Ameryce Pdtnocnej jest ciggle w
wieku niemowlecym”, wyjasnia Tony,
Niezliczeni imigranci zaczynajq dopiero
zdawac sobie sprawe, ze mogg za darmo
ogladac¢ telewizje ze stron ojczystych
poprzez satelite.” Odbiorniki SonicView
pomyslano specjalnie dla tego rynku.

»Jest tez drugi rynek widzow, ktérzy do
tej pory ptacili za swoja telewizje, a teraz
powoli, ale nieubtagalnie odkrywajq, ze
dostepna jest duza liczba darmowych
kanatéow, ktére mogliby ogladac.” Przy
obecnym spowolnieniu ekonomicznym,
wielu zadaje sobie pytanie, po co majq
dalej wydawac pieniqdze na ptatnych ope-
ratorow.

SonicView otwiera sobie i trzeci rynek
wraz z ekspansjg na Ameryke Potudniowa.
»~To wielki nienasycony rynek,” przekonany
jest Tony, ,Nazywamy to biatgq plama.”

Profesjonalizm SonicView jest tatwo
zauwazalny: najpierw rozpracowuje sie
wszystkie sprawy zwigzany z wysyika i
transportem, zanim rozpocznie sie szuka-
nie lokalnych dystrybutoréw.

,O0graniczamy nasze ryzyko w ten
sposéb, ze w wiekszosci przypadkdéw
wysytamy tylko do granicy; reszta zaj-
mujg sie nasi lokalni partnerzy.” Prze-
stepczosc i korupcja to rzeczy, od ktérych
firma taka jak SonicView musi trzymaé
sie z daleka. Tony kontynuuje, ,Zawsze
zagdamy zaptaty z gory tak, aby ograni-
czy¢ ryzyko do minimum.”

Spojrzenie na palete produktow pozwala
stwierdzi¢, ze organizuje to wszystko
sprawna reka. Odbiorniki sa doktadnie
skonfigurowane na dany rynek. Mamy
model wyzszej klasy HD8000 do odbioru
satelitarnej i naziemnej HDTV, dalej nie-
dawno wprowadzony SV360 Elite w wersji
z dwoma tunerami, ktérg niedawno przed-
stawiat TELE-satelita oraz SV360 w wersji
z jednym tunerem.

Zanim SonicView pojawi sie na targach
CES w Las Vegas w styczniu 2009, trzy
nowe odbiorniki bedq gotowe do pokaza-
nia swiatu: wersja HDTV SV360 z jednym
lub dwoma tunerami i Izejsza wersja na
rynek potudniowoamerykanski z poje-
dynczym tunerem i modulatorem UHF
zamiast wyjscia HDMI.

Tony wprowadza nas nieco w szczegdty
biznesu: ,Sprzedajemy mniej wiecej tyle
samo kazdego modelu, innymi stowy, po
ok. 30 procent.”

SonicView ma obecnie 11 pracownikéw
i sprzedaje tylko hurtowniom. Na naszych
klientéw sktada sie osmiu regionalnych
dystrybutorow w USA, Kanadzie i Mek-
sylu”, wyjasnia Tony i kontynuuje, ,Oni z
kolei dostarczaja towar do mniej wiecej
130 dileréw.”

Paleta produktéw SonicView ma ulec
rozszerzeniu. Tony ujawnia, ,W 2008
akcesoria stanowity zaledwie 10%, ale

B CFO, Steve Falvey, byly bankier. Steve
wie jak skutecznie finansowac¢ firme i w
jaki sposob szybko doprowadzi¢ ja na
szczyt.

Menadzer Sprzedazy ®
ConicView Tony Lively
czyta wydanie TELE-
satelity z raportem
z testow odbiornika
SonicView. ,,Sporo sie
dowiedziatem z TELE-
satelity”, przyznaje
Tony, ,,Podobaja mi sie
szczegoblnie raporty z
réznych stron swiata.”

B Rdzenna Brazylijka Patricia Moreira
Renco jest Konsultantem ds.
Miedzynarodowych i pracuje nad
budowaniem potudniowoamerykanskiej
sieci dileréw.
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A oto kierownik magazynu Chris Witcomb. Wyjasnia nam, m
»Jedno opakowanie zawiera pie¢ odbiornikow, a 1000 takich
opakowan wypetnia jeden kontener 5000 odbiornikéw.” To
minimalna liczba jaka musi kupi¢ dystrybutor, ale dla wielu
z nich to ciagle za mato. ,,Jak tylko dostawa dociera, jest

rozsytana dalej juz nastepnego dnia”, ttumaczy Chris.

Menadzer Wsparcie m
Technicznego Adam Dunn
przy pracy. Naprawia
== uszkodzony odbiornik.
Wyjasnia, ,,Mamy bardzo
niewiele zwrotow, w
ubiegtym roku byto to
zaledwie 0.002% rocznej
sprzedazy.” Wysoka jakosc¢
produktow SonicView
to kolejny powod tak
sensacyjnego sukcesu
rynkowego.

Ken Cherry jest Specjalista m
Kontroli Zapasow i nie
tylko reguluje wysytke do
dystrybutoréw, ale takze
zajmuje sie wszystkimi
formalnosciami importowymi
zwigzanymi z dostawami z
Korei Potudniowej. ,, Transport
morski zabiera okoto tygodnia
plus jeden dzien na przejscie

odprawy celnej”, wyjals;nia

en.

zamierzy te liczbe zwiekszy¢ istotnie w
2009 roku. Wtasciwie akcesoria mogtyby
w przysziosci stanowi¢ nawet potowe
naszej sprzedazy w przysztosci.” Zawierac
sie w nich bedg gtéwnie multiprzetaczniki
i kable HDMI, ale takze LNB i pamieci USB
do PVR-6w.

Bobby Sanz ma sporo planéw na przy-
sztos¢ i jest odpowiednio przygotowany
do ich realizacji: profesjonalne finanso-
wanie, $wietnie przemyslane produkty,
idealnie dopasowane do potrzeb rynku i
optymalny timing.

Kto wie, moze SonicView uda sie uzy-
ska¢ sprzedaz miliona odbiornikow w
zaledwie trzy lata!
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i B Wsparciem technicznym SonicView sa Dick i Julie Sweeney z Michigan oraz Rick Caylor (na

4 zdjeciu) z okolic Kansas City, Missouri. Jest specjalista SonicView wzywanym wtedy, kiedy poja-
wiajq sie trudniejsze problemy. Pomaga klientom pokonywac¢ ktopoty zwigzane z odbiorem sate-
litarnym, a zwtaszcza te zwigzane z obrotnicami. Rick odnoszac sie do swoich czasz méwi, ,,Mam
szesc anten i 13 odbiornikéw. Lita antene 3,0 metra, czasze¢ aluminowaq 2,5 m, obie z obrotnicami
plus czasze 90 cm na DirecTV i 75 cm na Galaxy 25, oraz dwie zmotoryzowane anteny 75cm.” Rick
jest zapalonym towca przekazéw (feeds), a szczegdlnie interesuja go wyscigi samochodowe. Na
ten temat prowadzi tez forum internetowe. Pojawiaja sie tam wszystkie parametry wszystkich
przekazow z wyscigéw samochodowych: www.websitetoolbox.com/mb/rickaylor.
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Takie ,,pieczeci” stosowane sa przez SonicView
aby pokaza¢ uzytkownikom koncowym jakie
zaufanie poktada firma w swoich dilerach.
Otrzymuja je oni dopiero po sprawdzeniu przez
SonicView. Z kolei dilerzy umieszczaja je na
s.woich stronach domowych.




